« gethal.ai OUTREACH - PIPELINENS FASER

Fra Ny til Outreach

Hvad HAL ger i hver fase, hvorfor fasen findes, og hvordan | former den.

1Ny 2 Undersggt 3 Kvalificeret 4 Outreach
Finder virksomheder i Tjekker firmaets data og Scorer budget, Skriver en pitch-brief
Det gor HAL jeres malgruppe og finder 2 til 3 beslutningskraft, behov, og et udkast til en
springer kendte over beslutningstagere timing og match personlig intromail
Et bredt, men malrettet Ingen kontakt pa gaeetveerk: Jeres tid gar til de leads, | gennemser og sender.
Hvorfor fasen net, som tjekkes i et forkert navn koster der reelt passer HAL sender aldrig selv
naeste fase troveerdighed
Jeres profil Segmenter, starrelse, Hvilke roller der er Kebssignaler, stopsignaler Mailskabeloner, tone
bestemmer region og kilder beslutningstagere og dealveerdi 0g sprog
Efter Outreach farer I. Tilbud, nar kunden er interesseret, Gor det til jeres eget. Faserne er de samme for alle. Det, der
derefter Vundet eller Tabt. Et lead, der ikke passer, kan sker i hver fase, falger jeres profil, og | kan a&ndre den nar som

markeres som diskvalificeret i alle faser. helst ved at skrive til HAL.



HVORFOR FASER

Faser sikrer kvalitet og giver jer kontrollen

“y Kvalitet for kontakt 7¢ Fokus pa det rette match

Et lead gar kun videre, nar det har fortjent det. Intet nar Svage match falder fra tidligt, sa jeres tid gar til de

jer pa gaetveerk. leads, der mest sandsynligt keber.

© lhar kontrollen o0 Et klart overblik

HAL forbereder alt. | bestemmer, hvem der bliver Se hvor hvert lead er, hvad der sker som det naeste, og
kontaktet, og | sender selv. hvad jeres pipeline er veerd.
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FASE 1 AF 4 - NY

HAL finder firmaer i jeres malgruppe

Starten pa pipelinen: lovende virksomheder, som ingen har tjekket endnu.

| Det gor HAL | Hvorfor fasen
Seger pa nettet og i jeres valgte kilder efter Et bredt, men malrettet net. At
virksomheder i malgruppen. finde og at tjekke holdes adskilt,

sa hvert lead tjekkes pa samme

Springer over firmaer, der allerede er i )
made i naeste fase.

pipelinen eller ekskluderet.

Tilfejer hvert lead med en kort note om,
hvorfor det passer.

| Jeres profil bestemmer

Malsegmenter, starrelse
og region

Segeord og kebssignaler

Kilder: brancheforeninger,
registre, messer

| Videre til Undersegt, ndr firmaet er verificeret, og mindst én beslutningstager er bekraeftet.
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FASE 2 AF 4 - UNDERSQOGT

HAL tjekker firmaet og personerne

Research og kvalitetskontrol: alt tjekkes, far nogen bliver kontaktet.

| Det ger HAL

Verificerer firmadata: CVR, adresse,
starrelse og website.

Finder 2 til 3 beslutningstagere, forst pa
firmaets egen side.

Tjekker hver kontakt: stadig ansat, rette
rolle, bekraeftet mail.

| Videre til Kvalificeret, ndr leadet bestar kvalificeringen op mod det, | szlger.
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| Hvorfor fasen

Kontakt pa gaetvaerk koster
troveerdighed. Et forkert navn
eller en mail, der kommer
retur, lukker samtalen, far
den begynder.

Ny - Undersggt - Kvalificeret - Outreach

| Jeres profil bestemmer

Hvilke roller der er
beslutningstagere

Forskellige roller pr. segment
eller ydelse

Hvem der er den
primzere kontakt
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FASE 3 AF 4 - KVALIFICERET

HAL scorer leads mod det, | saelger

Kun leads, der reelt passer, gar videre til outreach.

| Det gor HAL | Hvorfor fasen
Scorer budget, beslutningskraft, behov, Jeres tid gar til de leads, der
timing og match. mest sandsynligt keber. Et lead,

der ikke passer, leegges til side
med en begrundelse, sa | altid
kan se hvorfor.

Tjekker jeres stopsignaler, fx at de bruger
en konkurrent.

Saetter en anslaet dealvaerdi og det
naeste skridt.

| Videre til Outreach, ndr HAL har skrevet outreach-brief og udkast til intromail.
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| Jeres profil bestemmer

Jeres ideelle kunde

Tegn p3, at et lead er klar til
at kebe

Tegn, der udelukker et lead

Typisk dealveerdi og valuta
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FASE 4 AF 4 - OUTREACH

HAL forbereder pitchet, | sender det

Leadet er klar til farste kontakt. HAL sender aldrig noget selv.

| Det gor HAL | Hvorfor fasen | Jeres profil bestemmer

Skriver en brief: pitch, behov, hvorfor nu, Farste kontakt skal komme fra Mailskabeloner og tone

pointer, indvendinger. jgr, med .Jeres stemme. Fasen Sproget i mailene

Laver et udkast til en personlig intromail ud LBl CREEETe L AU Kl gt . I .
hvilke der venter pa svar. Jeres pitch og vigtigste pointer

fra jeres skabeloner.

Gemmer begge pa leadet i app.gethal.ai, klar
til jer.

| Videre til Tilbud, ndr kunden svarer positivt, og | begynder at tale om et konkret tilbud.
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EFTER OUTREACH

Fra forste svar forer | dealen

HAL hjeelper stadig, nar | beder om det, men samtalen er jeres.

| Tilbud | Vundet | Tabt

Kunden er interesseret, og | Dealen er lukket. HAL kan | har forfulgt leadet, men det
drafter et konkret tilbud. HAL kan skrive en velkomstmail til jeres blev ikke til en deal. Det bliver i
skrive opfalgninger eller et nye kunde. jeres historik.

tilbudsdokument.

| Diskvalificeret er en markering, ikke en fase: et lead, der aldrig burde have veeret i pipelinen. Det beholder sin historik,
forsvinder fra boardet og tilfgjes aldrig igen.
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JERES PROFIL

Hver fase falger jeres egen profil

Faserne er de samme for alle. Det, der sker i hver fase, er jeres.

Fase Det bestemmer | Eksempel

Ny Malsegmenter, starrelse, region, sageord og kilder Fedevareproducenter i Danmark med 20 til 250
ansatte

Undersggt De roller, der teeller som beslutningstagere Produktionschef, kvalitetschef, direkter

Kvalificeret Kebssignaler, stopsignaler og typisk dealveerdi En ny produktionslinje er et staerkt kebssignal

Outreach Mailskabeloner, tone, sprog og vigtigste pointer Dansk, kort og personligt, én reference
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GOR DET TIL JERES EGET

/Endr jeres profil nar som helst

‘ Forteel HAL, hvad der er zendret

Skriv det med almindelige ord i jeres HAL-kanal: et nyt Det kan | skrive til HAL
produkt, segment, omrade eller en ny rolle.

Vi saelger nu ogsa til logistikfirmaer.
‘ HAL opdaterer jeres profil

Sagekriterier, kvalificeringsprofil og mailskabeloner
bliver tilpasset. Malret ogsa skonomichefen.

‘ Skriv reload til HAL

HAL genstarter pa fa sekunder. Fra naeste kersel falger
HAL jeres nye profil.

Kun firmaer med mindst 20 ansatte.

Ger intromailen kortere.
Vil | hellere gennemga det sammen? Jeres kontakt hos Gethal.ai
kan gennemga profilen med jer.
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