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HAL huskeliste

Skriv til HAL med almindelige ord i jeres HAL-kanal. Her er det, kunderne oftest beder om.

| Kor hele processen | Planlaeg det

Find 10 leads og kar hele processen. Hver mandag kl. 7: find 10 nye leads og ker

hele processen.
HAL tager hvert lead fra Ny til Outreach, parallelt. Udkastene

venter pé jer. En ugedag eller hver dag, pa hel time, dansk tid. En planlagt kersel
pr. HAL.
| Brug mapper | ZEndr jeres profil
Opret en Jylland-mappe i Outreach. Vi seelger nu ogsa3 til logistikfirmaer.
Farvede grupper i en fase, 15 farver. Et lead forlader mappen, HAL opdaterer sggekriterier, kvalificering og skabeloner. Skriv
nar det gar videre. derefter reload.

Godt at vide: skriv med almindelige ord, pa jeres eget sprog. HAL sender aldrig mails: HAL laver udkastene, | sender dem.



ARBEJD MED HAL

Kor alle faser pa én gang

Ny | — [ Undersggt — [ Kvalificeret — | Outreach

Sig det i én saetning Eller én fase ad gangen
Find 10 leads og ker hele processen. Underseg leadsene i Ny.

HAL finder farst leadsene og arbejder derefter pa dem

Ker kvalitetskontrol pd min pipeline.
alle parallelt.

Hvert lead gar gennem research, kvalitetskontrol,

kvalificering, brief og mailudkast. AT I I AT o

| far en kort besked, nar hvert lead er feerdigt. Udkastene
venter i Outreach.
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Skriv intromails til mine kvalificerede leads.
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ARBEJD MED HAL

Saet pipelinen pa autopilot

Szt det op i chatten Sadan virker det

wh LIl (© Veelg dag og time. En ugedag eller hver dag, kl. 00

til 23, dansk tid.
Hver mandag kl. 7: find 10 nye leads og kar

hele processen. 4, P4 klokkeslzettet far HAL jeres besked og gér i gang

med den.
HAL
@ Klar, ndr | meder ind. Leads er undersagt, og udkastene

Klart! Hver mandag kl. 07:00 modtager jeg: Find 10 nye venter i Outreach.

leads og ker hele processen, og gar i gang med det. .
@ En planlagt kersel pr. HAL. Ret den eller st den pa

pause, nar som helst.
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ARBEJD MED HAL

Saml leads i farvede mapper

Mapper deler en travl fase op i grupper, fx efter region, segment eller produkt.

Opret en mappe og fyld den Godt at vide

En mappe harer til én fase. Nar et lead gar videre, forlader

Opret en Jylland-mappe i Outreach. det mappen.

Sletter | en mappe, beholder | leadsene: de ryger tilbage

Ggr den smaragdgran. i fasen.

15 farver at vaelge imellem
Leeg Outreach-leadsene fra Jylland i den.

@® violet ® indigo ® o

@® cyan @ petrol @® smaragdgren
Flyt [firma] ind i Jylland-mappen. ® ime ® o ® ravau

@ orange ® rad ® rosa
Omdeab den til Vestdanmark. @ lyserod @ fuchsia @ skifergrd
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HUSKELISTE

Det kan | bede HAL om

| Pipeline
Find 10 nye leads til [ydelse].
Kar hele processen pa de nye leads.

Markér [firma] som vundet.

| Automatisér
Hver mandag kl. 7: find 10 nye leads.
Ret karslen til hver dag Kl. 6.

Saet den planlagte kersel pa pause.
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| Organisér
Opret en Jylland-mappe i Outreach.
Laeg Jylland-leadsene i den.

Ger mappen smaragdgren.

| Udkast og dokumenter
Vis mig udkastet til [firma].

Eksportér mine kvalificerede leads til Excel.

Skriv et tilbud i Word til [firmal.
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